
Пошаговый план открытия

курсов по робототехнике

Введение

Анализ рынка и целевой аудитории


Робототехника — это не только будущее, но и настоящее!

Курсы робототехники помогают детям развивать критическое мышление, 
творческие навыки и технические знания, необходимые для успешной 
карьеры в 21 веке. 

Программа Robotek Partners предлагает уникальную возможность для 
образовательных центров в Казахстане открыть у себя кружки робототехники 
и дать своим ученикам конкурентное преимущество.


Конкурентный Анализ

Изучите учебные программы конкурентов, их ценообразование и маркетинговые 
стратегии. Это поможет вам понять, какие курсы наиболее популярны и как вы 
можете выделиться.
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Определение Целей

Сформулируйте цели обучения для каждого уровня (базовые навыки, творческое 
мышление). Это поможет создать структурированную программу, 
удовлетворяющую потребности учеников.
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Оценка Локаций

Проанализируйте местоположение конкурентов для выявления незанятых 
районов, где ваши курсы могут стать наиболее востребованными.
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Найм и обучение персонала


Найм Инструкторов

Наймите квалифицированных инструкторов через образовательные платформы. 
Определите критерии отбора, чтобы выбрать лучших кандидатов.
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Обучение

Подготовьте учебные материалы и проведите обучающие семинары для 
инструкторов. Обучение должно включать методики преподавания 
робототехники, особенности программного обеспечения и оборудования.
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Подготовка инфраструктуры


Оборудование

Составьте список необходимого оборудования (компьютеры, конструкторы Lego 
WeDo 2.0, проекторы и др.) и закупите его. Установите график технического 
обслуживания для обеспечения бесперебойной работы.
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Подготовка Помещений

Обеспечьте безопасность и комфортное пространство в классах. Зонируйте 
помещения для практических занятий и работы с компьютерами, закупите 
необходимую мебель.
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Маркетинг и Реклама


Маркетинговая Стратегия

Обновите рекламные материалы центра, добавив информацию о курсах 
робототехники. Используйте внутреннюю и внешнюю рекламу.
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Социальные Сети

Запустите активные рекламные кампании в соцсетях, создавайте рекламные 
посты, видеоролики и истории.
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СМС / Email-рассылки

Проведите СМС / Email-рассылки с информацией о курсах для текущих и 
потенциальных клиентов.
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Сотрудничество

Сотрудничайте с местными школами и учебными заведениями для привлечения 
новых учеников.
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Промо-мероприятия

Организуйте промо-мероприятия и демонстрации роботов в торговых центрах 
для привлечения внимания детей и родителей.
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Организация Записи на Курсы

Интеграция с CRM

Оцените возможности текущей CRM-системы, расширьте её функциональность и 
обучите персонал.
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Система Регистрации

Создайте удобную онлайн-форму регистрации на сайте и в социальных сетях. 
Организуйте работу отдела продаж, ответственного за прием телефонных звонков 
и консультирование родителей.

2

3



Первый Запуск, Оценка и Адаптация


Первые Занятия

Назначьте преподавателей и проведите пробные занятия. Обеспечьте их 
необходимой подготовкой перед занятиями.
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Обратная Связь

Систематически собирайте и анализируйте обратную связь от учеников и 
родителей. Вносите коррективы в программу на основе полученной информации.
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Долгосрочное Планирование

Развитие

Рассмотрите возможность расширения курсов по робототехнике, добавьте новые 
направления.
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Техническое Обслуживание

Регулярно проверяйте и обслуживайте оборудование. Закупайте новое 
оборудование для обеспечения бесперебойной работы.
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Маркетинговые Инструменты

Внедряйте геймификацию и реферальные программы для стимулирования 
интереса и привлечения новых клиентов.
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Заключение
Мы верим, что курсы по робототехнике станут важным шагом в развитии 
вашего образовательного центра. 

Они не только помогут детям освоить новые навыки, но и подготовят их к 
будущим вызовам. 

Желаем вам удачи в запуске и успешном проведении курсов!
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